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10 FRASES PODEROSAS PARA NEGOCIAR TU ARRIENDO  

Bonus de alto valor 
 
 
Negociar un arriendo no debería ser una batalla, sino una conversación inteligente. Saber 
qué decir —y cómo decirlo— puede marcar la diferencia entre pagar más o lograr el mejor 
acuerdo. 
 
En 21 Houses te compartimos 10 frases poderosas que han demostrado funcionar en 
negociaciones reales. Úsalas con respeto, seguridad y propósito… y verás cómo la 
comunicación se convierte en tu mejor aliada. 
 
1. “Estoy muy interesado, pero quiero entender bien los términos antes de 
confirmar.” 
 
Transmite interés sin comprometerte. Te da espacio para analizar el contrato con calma. 
 
2. “Si me garantiza que el inmueble se entrega en buen estado y los términos son 
claros, puedo decidir hoy mismo.” 
 
Genera sentido de urgencia, pero deja claro que solo avanzarás si el lugar está en buenas 
condiciones y el acuerdo es transparente 
 
3. “El apartamento me gusta, aunque veo que el mercado en la zona está dentro del 
rango de…” 
 
Introduce una comparación inteligente sin sonar exigente. Abre la puerta a negociar el 
canon. 
 
4. “Podría asumir el canon propuesto si se incluye la administración.” 
 
Estrategia eficaz para obtener un beneficio adicional sin bajar el precio directamente. 
 
5. “Estoy buscando estabilidad, así que prefiero un contrato de más largo plazo.” 
 
Esta frase proyecta confianza y compromiso. Ideal para obtener mejores condiciones o 
descuentos. 
 
6. “¿Hay flexibilidad en la forma de pago o fecha de consignación?” 
 
Te permite adaptar la negociación a tu flujo financiero y detectar qué tan abierto está el 
arrendador. 
 
7. “Me interesa formalizar con todo claro por escrito para evitar malentendidos.” 
 
Refuerza tu seriedad y profesionalismo. Crea confianza inmediata. 
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8. “Si se ajusta este detalle, podríamos cerrar el trato hoy.” 
 
Usa esta frase justo antes de cerrar. Transmite disposición, pero con una condición a tu 
favor. 
 
9. “Agradezco la oferta, pero me gustaría revisar opciones similares para comparar.” 
 
Sutil y elegante. No rompe la negociación, pero te posiciona con poder y criterio. 
 
10. “Quiero un acuerdo justo para ambas partes; prefiero pagar un valor equilibrado 
por lo que recibo.” 
 
Frase de cierre que proyecta madurez, respeto y equilibrio. Deja claro que no buscas lo 
más barato, sino lo más justo. 
 
Tip 21 Houses 
 
“Negociar no es pedir rebajas, es encontrar equilibrio.” 
 
 
Usar estas frases con actitud positiva y conocimiento te permite negociar desde la 
seguridad, no desde la improvisación. Recuerda: quien se prepara, negocia mejor. 
 
Si quieres apoyo en tu proceso de arriendo, desde la evaluación del inmueble hasta la firma 
del contrato, en 21 Houses te acompañamos paso a paso para lograr acuerdos inteligentes, 
justos y seguros. 
 

Contáctanos hoy mismo 
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